
Muscadet 

Création et partage de la valeur 

⮚Jeudi 6 mars / 9 h 30 / Château de la Frémoire / Vertou

⮚Mardi 11 mars / 9 h 30 / Chambre d’agriculture / Clisson

⮚Jeudi 20 mars / 18 h 30  / Lycée de Briacé / Le Landreau
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Insérer une photo de votre choix sur ce cadre gris, sous les zones de textes,
en respectant les dimensions

Création et partage de la valeur
Coûts de revient dans le vignoble : quel coût pour chaque 
Muscadet ?

mars 2025
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• Rappels méthodologiques

▪ Objectif: chiffrer le coût de revient à toutes les étapes de production et de 

commercialisation d’une bouteille de vin

▪ Prise en compte des charges suivantes pour chaque intervention:

• Charges de mécanisation basées sur l’amortissement du matériel à demi-valeur du neuf

• Charges d’approvisionnements

• Charges de main d’œuvre: rémunération de toutes les heures travaillées à 21 €/heure

▪ Reprise des charges de structure avec une clé de répartition entre les 

différentes étapes du process de production

• données issues de l’étude de groupe Chambre d’agriculture/AS
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• Composantes du coût de revient
Temps de main d’œuvre et amortissement matériel mobilisés 
pour les façons culturales de la plantation à la 2ème feuille

Plants, palissage, fertilisants, phytos, complants en année 2

Carburants, prestation préparation sol, prestation plantation, 
frais financiers liés au financement de la plantation, fermage 
terre nue

Temps de main d’œuvre et amortissement matériel mobilisés pour 
les façons culturales de la taille aux vendanges mécaniques

Fertilisants, phytos, remplacement piquets, liage, agrafes, complants 

Amortissements plantation sur 25 ans

Carburants, entretien matériel et bâtiments, assurances, fermage, 
prestation vendange mécanique
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• Composantes du coût de revient

Temps de main d’œuvre mobilisés pour les vinifications

Amortissements matériels de vinification et chai

Energie, eau, assurances, frais financiers matériel et bâtiment, 
entretien matériel et chai, assurances, suivi œnologique, frais analyse 
laboratoire, cotisations ODG

Intrants œnologiques 

Matières sèches: bouteille, bouchons, étiquettes, capsules, carton 

Main d’œuvre pour la préparation à la mise, encartonnage, remisage 

Amortissements bâtiment de stockage matières sèches et vins, 
prestation de mise en bouteille
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• Composantes du coût de revient

Main d’œuvre commerciale

supports de communication, produits dérivés, publipostage, 
site web, salons, frais de déplacement

FOCUS main d’œuvre: 21 €/heure

Salaire chargé: salaires nets + cotisations salariales + cotisations patronales
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DGC (>24 mois)Muscadet 12 moisMuscadet 3-6 mois
Discriminants identifiés par 

le groupe

6500 ceps/ha6500 ceps/ha5000 ceps/haDensité de plantation mini

15 000-20 000 €/ha6000-8000 €/ha6000-8000 €/haCoût du foncier

40 hL/ha45 hL/ha55 hL/haRendements

ouiOuiNon
Mise en place d'équipements 

anti-gel

OuiOuiNonComplantation

30 unités d'azote/ha30 unités d'azote/ha50 unités d'azote/haFertilisation

ManuelleMécaniqueMécaniqueType de vendange

24 mois12 mois3-6 moisDurée d'élevage

80 cts/bouteille40 cts/bouteille40 cts/bouteilleType de bouteille

500 € les 1000100-120 € les 100070 € les 1000Bouchons

25 cts/bouteille15 cts/bouteille10 cts/bouteilleEtiquettes/contre-étiquettes

10 cts/bouteille7 cts/bouteille5 cts/bouteilleCapsules

15 cts/carton15 cts/carton8 cts/cartonCartons

10 000 €0 €0 €

Budget action de 
communication premium, 
mise en avant d'une cuvée 

locomotive

• Les discriminants technico-économiques de chaque segment 
de gamme
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• Les leviers de maitrise des coûts
Intégrer l’amortissement du matériel et le renouvellement du vignoble

Quels constats ?

Le coût de revient doit 

impérativement intégrer des 

charges de mécanisation et 

de plantation…

… afin de soutenir le 

potentiel de production et la 

disponibilité de matériels 

fiables, performants et 

adaptés aux besoins de 

l’exploitation. 

28% du coût de revient 

en moyenne!
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• Marge de sécurité et de développement

Prévoir une marge pour ne 

pas subir, sécuriser 

l’exploitation et financer son 

développement

Marge de sécurité 

représentant 30 % du 

coût de revient en 

moyenne!
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Synthèse infographie au rendement 
cible

Muscadet 3-6 mois 55 hL/ha
Tarif cible TTC: 7 €

Coût de revient hors marge HT: 4,93 €

Muscadet 12 mois 45 hL/ha
Tarif cible TTC: 10 €

Coût de revient hors marge HT: 5,89 € 

Muscadet DGC (>24 mois)
40 hL/ha
Tarif cible TTC: 15 €

Coût de revient hors marge HT: 9,38 € 



Synthèse infographie au rendement 
30 hL/ha

Muscadet 3-6 mois
Tarif cible TTC: 7 €

Coût de revient hors marge HT: 6,15 €

Muscadet 12 mois
Tarif cible TTC: 10 €

Coût de revient hors marge HT: 6,9 € 

Muscadet DGC (>24 mois)
Tarif cible TTC: 15 €

Coût de revient hors marge HT: 10,84 € 



Estimation de la marge par bouteille et 
segments de gamme selon le rendement 
atteint

*Taux de marge = marge cible par bouteille / Coût de revient H.T. 
par bouteille

Tarif cible en €: 15 € TTC.
Taux de marge* 15%

Tarif cible en €: 10 € TTC
Taux de marge* 21%

Tarif cible en €: 7 € TTC
Taux de marge* 18%

Tarif cible en €: 15 € TTC.

Taux de marge* 33%

Tarif cible en €: 10 € TTC
Taux de marge* 41%

Tarif en €: 7,38 € TTC
Taux de marge* 0%
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60

Comment jugez-vous les efforts des vignerons nantais pour simplifier votre acte d’achat 

d’un Muscadet demain ? Les encourageriez-vous à poursuivre dans cette voie ?

Proposition de lisibilité et de la nouvelle valeur

de l’offre en Muscadet (durée d’élevage et identité nantaise)

Note moyenne : 

7,40
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Selon vous, cette nouvelle proposition de hiérarchisation des vins du Muscadet est-elle

susceptible d’améliorer la lisibilité de l’offre en Muscadet dans votre cave ?

Proposition de lisibilité et de la nouvelle valeur

de l’offre en Muscadet (durée d’élevage et identité nantaise)

Non

18,5%

Oui

81,5%



VOS 
REACTIONS

MENTI.COM
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Qui produit le Muscadet 
aujourd’hui ? Et demain ?
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Renouvellement des  actifs   en  Muscadet  : 
Beaucoup d’entreprises à transmettre  sur un 
temps court
En  s’appuyant sur les  bases de  données ,  vision  du  renouvellement  des  générations  en  
Muscadet  ( pyramide des  âges associer le + jeune)  base 359 déclarants 2024  AOC  Vin de  Nantes 
( dont  5800 ha de muscadet avec 900 ha d’AC) 

107 entreprises  en 
situation de 
transmission  sur 
10 ans  
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2785 ha revendiqués par des  entreprises 
avec des  associés de + de 50 ans 

La catégorie 50-64 
ans, déclaration de 
récolte  2024  a  
remonté  2527 ha  soit  
39% de la surface 
déclaré.  
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Les  entreprises  avec un associé de + de 50 
ans, une  grande  disparité sur les surfaces  
exploitées 

Nombre de 
d’entreprise 

Somme de Superficie 
déclarée 2024 en ha 

5487750-54  ans

6295155-59  ans

4569860-64  ans

1612527Total général

Nombre d’entreprise  
/surface  

Total général110-12060-7040-5030-4020-3010-200-10Surface 

541166211950-54  ans

6211312202555-59  ans

45255141960-64  ans

16111414235563Total général
66



Répartition  des entreprises /tranche de 
surface 

Nombre d’entreprise  
/surface  

Total général110-12060-7040-5030-4020-3010-200-10Surface 

541166211950-54  ans

6211312202555-59  ans

45255141960-64  ans

16111414235563Total général

Surface / tranche de 
surface 

Total 
général110-12060-7040-5030-4020-3010-200-10Surface/ha 

877644921313930410950-54  ans

9511164110428325914955-59  ans

6989017211022110660-64  ans

252711664180489532783364Total général
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