
Réunion des partenaires 
Robustagno

Jeudi 30 octobre 2025

10h – 12h

visioconférence

Présents : 
Sophie Huby (LCA Occitanie) ; Jean-Pierre Arcoutel (LCA Occitanie)
Rodolphe PUIG (CDA 46) ; Damien LAUPRETRE (CDA46)
Aurore Petit (CDA 12) ; Jean-Marie TOMAZYK (CDA 12)
Marion GUIBERT (NATERA) ; Alexandre BLANQUET (NATERA)
Myriam DOUCET (IDELE)
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Ordre du jour

I. Bilan 2025

II. Perspectives 2026

III. Engagement des partenaires
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Bilan 2025
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Développement _ Mise en production

 Sécurisation du fonctionnement appli
 Tests appli avec éleveurs des partenaires  correction des derniers 

bugs

 Elaboration d’un cadre juridique
 Conventions de cession des droits de propriété intellectuelle
 Rédaction des conditions générales de vente et des conditions 

particulières
 Analyse de propriété et dépôt dossier INPI

 Mise en œuvre d’un cadre commercial
 Ouverture de comptes
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Validation d’un modèle économique

 Offre de lancement : Licence annuelle à la structure conseil à 
750 € / an quelque soit le nombre de conseillers, quelque soit le 
nombre d’éleveurs suivis et comprenant un webinaire de prise 
en main

 Proratisé en fonction du nombre de mois d’utilisation dans 
l’année avec tacite reconduction n+1 incluant une possibilité 
d’évolution du tarif

 Avec un objectif de 20 contrats avant fin 2026
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Promotion de l’outil

 Présentations spécifiques sur demande de structures
 Comité scientifique Idele – janvier : Myriam
 CA du Coram 25 mars par Sophie
 section ovin viande du GIE Elevage – février  : Sophie
 Terrena _ février : Sophie
 Animation Bassin Aveyron : Aurore
 Animation Bassin Lot : Rodolphe
 Unotec : Aurore et Marion
 GDS 88 : Sophie

 Présentation sur salon
 Tech’Ovin 4 -5 septembre : conférence de presse par Marion Guibert dans le cadre de Inn’ovin + 

présence flyer sur stand travail Idele avec Rodolphe Puig
 Tech & Bio : présentation en atelier par Aurore Petit
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Animation commission technique

4 réunions de l’équipe technique : Marion Guibert (Natera), 
Aurore Petit (CDA 12), Rodolphe Puig (CDA 46), Maxime Marois 
(Idele)

- Finalisation fonctionnement informatique
- Construction des outils de promotion
- Construction des outils de prise en main client
- Coordination et répartition des tâches (administration, démo, 

prise en main, tests)
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Ouvertures de compte

Comptes Partenaires
- NATERA
- CDA 46
- CDA 12
- IDELE

Comptes clients
- TERRENA : juillet 2025 (2 mois offerts _ 1er client _ arsenal juridique et commercial non 

finalisé)
- Chambres Bassin sud : septembre 2025
- GDS des Vosges : septembre 2025
- UNOTEC : octobre 2025
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Bilan financier Robustagno 2025 LCA 
Occitanie

PRODUITSCHARGES
812,50 € Vente licence 202599,00 € Abonnement annuel store apple

- € Hébergement _ maintenance appli bleu 122
28,78 € R2servation nom domaine

310,00 € Dépôt INPI

12 000,00 € Subvention PRDA15 000,00 € 
ETP Robustagno commercialisation (filières 
animales, juridique, supports)

12 812,50 € 15 437,78 € TOTAL
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Perspectives 2026
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Un programme d’actions à construire

1. Adopter un plan de promotion comprenant lycées agricoles et Ciirpo
2. Valider le cadre d’accompagnement des structures clientes : les 

services associés à l’appli (prise en main ; animation annuelle retour 
clients)

3. Evaluer les besoins d’administration de l’outil (ETP + dépenses)
4. Mise à jour du modèle économique (rapport coût / nombre de 

conseillers ? ; prise en main inclue? ; nouveaux clients et clients 2025)

+ Un programme de développement pour réaliser les premières 
évolutions tenant compte des retours clients et rester à jour sur les outils 
 AAP

• Un conseil d’administration LCA Occitanie avant 31 décembre 2025
• Des propositions à élaborer par la commission technique Robustagno _ 17 décembre
• Vos avis aujourd’hui 

Avis des partenaires : 3 enjeux
- Promotion de l’outil
- Confirmer 10 clients en 2026
- Construire le programme de développement

Les éléments par enjeu.

PROMOTION :
- Activer les réseaux de conseillers de chacun des partenaires : LCA ; Chambre 

d’Agriculture France ; Inn’Ovin ; réseau ELVEA ? ; réseau Ciirpo / article Pâtre (cf
Damien ; prévoir ue entrée technique) ; fermes expe des lycées

- Se faire connaître par les éleveurs pour susciter la demande auprès de leur 
structure conseil  participation aux foires, salons et événements professionnels

Des besoins en support de communication :
- Pour être visible sur salon (kakemono ; bâche)
- Pour être visible sur els réseaux sociaux et internet : page internet + des posts
- Des articles sur Pâtre
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PROGRAMME DE DEVELOPPEMENT
• Solliciter Idele
• Collecter les retours utilisateurs
• Expertiser les demandes notamment par rapport aux spécificités de système dont 

les OL
• Contacter le ferme de Pradelle par rapport à la demande concernant les caprins 

pour l’intégrer si besoin dans le projet; préférer travailler à une version caprins
plutôt que vendre les codes sources. Sur ce point faire le lien avec la CDA 46 et 
CDA 12 qui développent des logiciels en filière caprine
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Budget prévisionnel 2026

PRODUITSCHARGES
3 000 € vente licence 202599 € Abonnement annuel store apple
4 500 € objectif +6 licences 2026900 € Hébergement appli bleu 122

4 320 € Maintenance appli bleu 122
30 € Réservation nom domaine

12 192 € Subvention PRDA15 240 € ETP Robustagno commercialisation

AAP Evolution
ETP + Dépenses externes 
Robustagno évolution

19 692 € 20 589 € 

Avis et idées / modèle économique

Robustagno est encore un outil récent  2026 est la poursuite de la phase de 
lancement  conserver le tarif de lancement à 750 €
Par contre,
- Facturer la prise en main ½ j webinaire ou présentiel : 250 € + frais de 

déplacement si présentiel
- Réfléchir à proposer une prestation SAV + payante :  réaliser 1 premier audit avec 

un membre de l’équipe Robustagno : 250 € + frais de déplacement

2027 :
- réfléchir à une augmentation du tarif, a minima appliquer l’inflation
- Imaginer une approche plus mutualiste ; un coût proportionnel au nombre 

d’éleveurs suivis
- Une facturation max avec bonus proportionnel au nombre de diagnostics réalisés  

1 000 € et on retranche x € tous les 10 diagnostics …

Des idées pour financer des financements complémentaires :
- Ouvrir un financement collaboratif ?
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- Solliciter du sponsoring ?

Financement public :
LCA Occitanie ; CDA 12 et CDA 46 : ETP programme collectif Robustagno sont 
présentés sur le PRDA régional  ! Mettre le logo casdar sur les outils de promotion 
pour pouvoir présenter les dépenses associées
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Engagement des partenaires

13



Engagement 2025

• Une implication significative des partenaires dans le 
développement

• Des frais externes couverts par les licences vendues

 Pas de besoin financier de solidarité pour l’exercice 2025
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Engagements 2026

Déploiement de l’outil hors projet de développement spécifique
• Promotion de l’outil : 2 jours
• Prise en main de l’outil par les clients : 1 j
• Participation au collectif : 4 x 0,5 j = 2 j
 5 jours de participation au collectif

Solidarité équilibre financier outil hors projet de développement spécifique
Sur bilan financier en septembre 2026, validation montant à se répartir dans un maximum de 1 000 € / partenaire ?

Participer au projet de développement
Engagement dans la construction d’un projet de développement et candidature à AAP à trouver
- 1er contenu : objet de la réunion du 17 décembre

Rappel : Cas particulier de l’Idele pas d’utilisation de l’outil  pas d’engagement de solidarité financière ; une 
volonté de s’impliquer dans projet de développement

Les partenaires s’engagent à accompagner le programme via l’implication des 
équipes dans le projet collectif pour la promotion sur le terrain, la diffusion de l’outil, 
la construction d’un programme de développement et toute autre action décidée 
collectivement qui correspond à leurs missions.

LCA Occitanie ne prévoit pas de demande de participation financière par anticipation 
sur 2026  L’orientation choisie est l’implication collective dans la réussite du 
projet.
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