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Ordre du jour

 Les équipes « circuits courts » à la chambre d’agriculture

 Le réseau Bienvenue à la ferme

 L'attestation « producteur vendeur »

 L’outil Direct Fermiers 31
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Les équipes - chambre d’agriculture

Adeline Izard : responsable service PIT 
(Pole Innovation Territoire)

Elsa Ducousso (service PIT):

• Dossiers transformation à la ferme 
(produits carnés et végétaux)

• Suivi dispositif LFE

Marianne Bergès (service PIT) :

• Dossiers circuits courts /agrotourisme

• Animation Bienvenue à la ferme

• Suivi PAT/collectivités
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Sonia Dabezies (service Urbanisme) :

• Assistante Bienvenue à la ferme / 
circuits courts / urbanisme

Frédérique Reulet (service Elevage) :

• Elevage et transformation en aviculture

• Dossiers élevage équin

• Agriculteurs fragilisés

Florence Guillerault (service Elevage) :

• Elevage et transformation en 
caprin/ovin lait



Le réseau Bienvenue à la ferme
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Bienvenue à la ferme

 Marque appartenant au groupe Chambre d’agriculture, créé en 1988

 Marque réservée aux agriculteurs avec 2 identités :
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Restaurations

Loisirs

Hébergements

Vente en 
circuits courts 
des produits de 

la ferme



Les valeurs Bienvenue à la ferme
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Faire connaitre 
le métier

d’agriculteur et 
la réalité de 

l’activité agricole

Préserver le 
patrimoine
agricole et 

rural

Valoriser les 
produits de 
l’exploitation 
et savoir-faire 

des 
agriculteurs

Satisfaire aux 
attentes du 

consommateurs 
en termes 

d’authenticité 
et de qualité

Être 
l’ambassadrice
d’une agriculture 

durable et 
responsable
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Le réseau national : 8 000 adhérents
Chambre d'agriculture France :
o Animation de la marque
o Site web national
o Cahier des charges
o Presse, salons
o Partenariat
o Suivi réglementaire
o Défense de l'agritourisme au niveau politique

Le réseau

Le réseau régional : 1 300 adhérents
CRA Occitanie :
o Organisations évènements
o Animation Groupes métiers et commissions



Le réseau Départemental

Répartition nationale :
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Répartition Agences : 

Nord Toulousain : 23

Lauragais : 17

Sud Toulousain : 26

Comminges : 41

Activités :

93 Produits de la ferme

5 Fermes auberge

0 Gouter Casse-croute

4 Fermes équestres

7 Fermes pédagogiques

11 Hébergements

107 adhérents en Haute-Garonne 2025



Intérêts d’adhérer au réseau
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Être visible sur le web et à travers les 
événements animés par le réseau (portes 

ouvertes, marchés, salons…)

Disposer d’outils 
publicitaires et 
le droit d'apposer 

le logo 

Capter et fidéliser la 
clientèle grâce à 

une marque et un 
cahier des 
charges

Une MARQUE pour 
promouvoir 
les activités



Intérêts d’adhérer au réseau
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Conseils sur des domaines 
variés : juridique, fiscal, 

social, urbanisme, hygiène,
logistique, communication,
commercialisation, accueil, 

agrotourisme…

Être informé en avant-
première sur les actualités 

du secteur (évolutions 
réglementaires, 

événements nationaux et 
locaux…)

Découverte des 
opportunités de 

développement commercial 
connus par la CDA 

(marchés, boutiques, 
évènements…)

Accès favorisé pour 
les dossiers de 
demande de 

subventions (Région, 
Europe…)

Lien avec notre service 
communication pour des 

créations d’outils

Des CONSEILS 
pour gagner en 

performance



Intérêts d’adhérer au réseau
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Intégrer un 
collectif

dynamique de 
producteurs qui 

partagent la même 
éthique

Profiter d’avantages commerciaux négociés 
avec nos partenaires du réseau 

Partager des 
expériences, des 
échanges lors de 

rencontres annuelles, 
de formations 

adaptées ou temps 
conviviaux

Participer aux événements
et manifestations grand 

public du réseau : Printemps 
à la Ferme, SIA, REGAL, 

évènements toulousains et du 
31 et en Occitanie…

UN RÉSEAU 
pour partager



Les engagements Manger fermier
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Je suis agriculteur 
affilié AMEXA ou 
cotisant solidaire

Les ingrédients 
principaux du 

produit proviennent 
de mon exploitation

Je transforme moi-
même le produit 

(ou prestation avec 
recette)

51% minimum des 
produits finis que je 
commercialise sont 

issus de mon 
exploitation / 

Bienvenue à la ferme

Je commercialise en 
circuits courts une 

partie de ma 
production (à la 
ferme, marchés, 

magasins locaux,…)

J’accueille sur mon 
exploitation/visite de la 

ferme au minimum 
une fois par an

(portes ouvertes ou 
sur rdv)

Je suis 
joignable

L’accueil est de 
qualité, chaleureux, 

personnalisé, 
propice aux 
échanges

Vente sur la ferme :

o Signalisation 
efficace, propre et 

en bon état

o Horaires affichés à 
l’extérieur

o Cadre accueillant, 
propre et soigné



Les activités Mangez fermier
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Drive 
Bienvenue à la ferme

Vente de produits 
à la ferme 

et en circuits courts

Magasins de 
producteurs

Marchés festifs 
MPP
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Les activités Vivez fermier

Découvrir et s’amuser :

o Visite de la ferme commentée, 
animations pédagogiques,  
supports préparés

o Publics : familles, groupes, 
scolaires…

o Fermes équestres
o Anniversaires à la ferme

Dormir :

o Gites, chambres d’hôtes, camping
o Partenariat avec le CDT31/Gîtes de France

Se restaurer :

o Fermes auberges
o Gouters, apéritifs,
o Pique-niques…

Activités ouvertes 
aussi aux retraités 

ayant 5 ans 
d’ancienneté au 

réseau, durant 5 ans



Les outils de communication
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Les outils de promotion
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Fermes en Fête en Haute-Garonne
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vidéo Fermes en fête

Opération 
régionale

Dépliants, 
affiches, réseaux 
sociaux, radio Ici 
Occitanie, vidéo, 
Jeux quizz, 
signalétique…



Notre offre de service

o Adhérer à Bienvenue à la ferme :

- 1ère année, droit d’entrée : 225€ HT 

> visite d’agrément +droit d’entrée + Kit de Bienvenue

- Les années suivantes : cotisation annuelle

1 activité : 145€ HT, 

2 activités : 200€ HT

3 activités : 245€ HT

o Accompagnement projets / suivi circuits courts / agritourisme : 

- 1, 2 ou 3 visites : 100€ ou 125€ HT, 155€ ou 205€ HT, 235€ ou 285€ HT
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L’attestation « producteur vendeur »
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L’attestation « producteur vendeur »

o Promouvoir son statut de producteur 
auprès des mairies, des commissions 
de marchés et de la clientèle

o Bénéficier d’un panneau personnalisé 
« producteur Haute-Garonne –
Année en cours » pour les activités
de vente directe
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Objectifs

o Visite de l’exploitation lors de la 
demande : suivi des cultures et 
élevages, du fonctionnement de 
l’exploitation et des ateliers, appui à 
la recherche de nouveaux débouchés 
de commercialisation

o Visites complémentaires sur 
l’exploitation, si nécessaire, durant 
les saisons de productions et de 
récoltes

o Réalisation de l’attestation et du 
panneau

Contenu 



L’attestation « producteur vendeur »
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Merci pour votre attention
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